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โลกเรานี้ยังเต็มไปด้วยโอกาสทางธุรกิจอย่างมหาศาล ไม่ว่าสภาวะ

เศรษฐกิจ และการเมืองจะเป็นอย่างไรก็ตาม แต่ใครล่ะท่ีมีความสามารถไขว่คว้า 

และช่วงชิงโอกาสทั้งหลายก่อนกัน

การเป็นผูป้ระกอบการ หรอืเถ้าแก่ท่ีดถืีอเป็นเรือ่งยาก เพราะน่ันหมายถึงว่า 

คุณก�ำลังเอาโชคชะตา และอนาคตของตัวคุณเอง รวมท้ังครอบครัวเป็นเดิมพัน  

ถ้าดีก็รอดไป แต่ถ้าเกิดไม่ดีขึ้นมาทุกคนท่ีเก่ียวข้องก็จะพลอยล�ำบากไปด้วย  

เพราะฉะนั้นก่อนที่คุณจะตัดสินใจกระโดดลงไปเป็นผู้ประกอบการอย่างเต็มตัวก็

ขอให้ค่อยๆ ก้าวไปทีละขั้นเหมือนกับการแก้ปัญหาทีละจุดย่อยจะปลอดภัยกว่า  

... ก้าวไปตามขั้น ... แล้วพิจารณาว่าจะก้าวต่อไปหรือไม่ ถ้าหากไม่พอใจก็หยุด

หนังสือเร่ือง กลยุทธ์สู่ความส�ำเร็จในธุรกิจส่วนตัว ผู้เขียนได้เรียบ

เรียงการประกอบธุรกิจส่วนตัวเป็นขั้นตอน โดยแตกรายละเอียดออกเป็นบทต่างๆ  

ในแต่ละขั้นตอน ซึ่งในระยะเริ่มต้น 3 ขั้นตอนแรกได้แนะน�ำการประเมินผลไว้ก่อน

การเริ่มต้นเดินหน้าต่อไป

ขัน้ตอนต่างๆ  ได้แตกประเดน็ไว้เป็น 5 ขัน้ตอน โดยอธิบายและยกตวัอย่าง

นักธุรกิจต่างๆ ให้เห็นจริง ดังนี้
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ขั้นที่ 1 การตัดสินใจวา่ต้องท�ำธุรกิจเอง ในการเริ่มต้นน้ีต้องพยายาม

ตอบค�ำถามให้กับตัวเองก่อนว่าต้องการท�ำธุรกิจเองจริงๆ จึงควรต้องหยุดและคิด 

เพ่ือให้สามารถตัดสินใจคร้ังส�ำคัญน้ีได้อย่างแม่นย�ำ โดยใช้เวลากับมัน (ธุรกิจน้ัน) 

ทุกวัน นอนฝันถึงมัน (ธุรกิจ) ค�ำนวณความเสี่ยงที่จะเป็นไปได้ทั้งหมด ปรึกษาผู้อื่น

ที่น�ำประสบการณ์ และเขียนรายการ “ข้อดี” และ “ข้อเสีย” เอาไว้เปรียบเทียบกัน

รูจ้กัตนเอง คอื การพิจารณาว่า ตวัเองเป็นคนแบบใด ชอบท�ำงานคนเดยีว  

หรือชอบมีหุ้นส่วน ไม่หว่ันไหวต่อความเหนื่อยยาก มีความต้ังใจแน่วแน่มากน้อย

เพียงใด

ความบ้าบิ่น หัวคิด และเงินทุน นักลงทุนต้องรู้ความต้องการที่ชัดเจน 

มีความรู้ ความถนัดในธุรกิจที่จะท�ำ และมีเงินเพื่อลงทุนอย่างน้อยในระยะเริ่มต้น

เล่นให้ชนะเกมการแข่งขัน ถ้าเริ่มท�ำธุรกิจแล้วต้องท�ำให้ส�ำเร็จให้ได้ 

ตามเป้าหมายอย่างมุ่งมั่น เป็นการเอาจริงเอาจัง และสามารถอุทิศตัวให้กับธุรกิจ 

เรียนรู้ และจงตัดสินใจด้วยตนเอง	

ขั้นท่ี 2 อะไรและท่ีไหน การท�ำธุรกิจต้องเริ่มต้นจากการท�ำในสิ่งที่

คุณอยากท�ำ และมองหาตลาดและผู้บริโภค ธุรกิจนั้นควรจะ บ�ำบัดความต้องการ 

ของผูบ้รโิภคได้ และจบัคูส่ิง่ทีช่อบกับโอกาสทองทีร่ออยู่ ซึง่จะเป็นโอกาสให้ท�ำธุรกิจ

ได้ส�ำเรจ็ จากนัน้ต้องแสดง ความช�ำนาญพิเศษให้ชดัเพ่ือลดความเสีย่งในการลงทนุ 

และเมื่อมาถึงจุดนี้จงตัดสินใจว่าจะท�ำอะไร

ขัน้ท่ี 3 วางแผนโจมต ีการจะเริม่ต้นเตรยีมพร้อมเพ่ือท�ำธุรกิจจ�ำเป็นต้อง

มีการเตรียมพร้อมอย่างรอบคอบก่อน เช่น การลงทุนด้วยตนเอง หรือจะมีหุ้นส่วน  

ซึ่งต้องทบทวนความเป็นหุ้นส่วนให้เข้ากันได้จริง การเรียนรู้จากการกระท�ำ เป็นการ

สะสมประสบการณ์ เพ่ือให้สามารถพัฒนาคุณภาพเป็นเลิศ ท้ังสินค้าและบริการ 

และทดลองท�ำดูก่อน อาจท�ำในธุรกิจขนาดเล็กๆ จนมั่นใจก่อนขยายใหญ่ข้ึน 

ขณะเดียวกันก็เรียนรู้เก่ียวกับการบริหารธุรกิจใหม่ๆ จึงต้องอย่าลืมเข้าโรงเรียน

บรหิารธุรกิจด้วย แนวทางหนึง่ในการท�ำธุรกิจอย่างง่ายๆ คือ การ ซือ้/ขาย แฟรนไชส์ 

ซึ่งควรต้องพิจารณาด้วยว่า ซ้ือ/ขายแฟรนไชส์ดีหรือเปล่า โดยต้องพิจารณา 

รายละเอียดท่ีเก่ียวข้องอย่างเข้าใจ แล้วควรติดตามผลการด�ำเนินงานโดยการ  

เก็บคะแนนผลงานว่า ธุรกิจนั้น ได้ผลตอบแทนอย่างไร โดยเฉพาะในด้านการ 
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ตรวจสอบบญัช ีและเรือ่งของเงนิสดหมนุเวียน ทัง้การเรยีนรูจ้ากผู้อืน่ เป็นทางหน่ึงใน

การน�ำแนวทางมาปรบัใช้กับธุรกิจของตน ซึง่อาจได้ตวัอย่างท่ีเป็นเรือ่งทีน่่ากลวั จะได้

หลกีเลีย่ง และเมือ่การวางแผนดแีล้วก็จะสามารถเริม่ต้น ยึดหวัหาดธุรกิจของตนได้

ขั้นที่ 4 การเริ่มต้นเดินหน้า เป็น การลงมือ เริ่มจากการมองหา ท�ำเล  

ที่ตั้ง การเช่าสถานท่ีครั้งแรก ต้องมีความรอบคอบและศึกษาเงื่อนไขรายละเอียด 

ของสัญญาต่างๆ และเมื่อธุรกิจมีความก้าวหน้าใหญ่โตข้ึนก็ควรมีศูนย์ก�ำไร  

ส�ำหรับการบริหารจัดการธุรกิจเครือข่ายต่างๆ และการลงทุนวัสดุอุปกรณ์ต่างๆ  

จ�ำเป็นต้องซื้อให้เป็น ท้ังหากต้องขยายงบเพ่ิมก็ต้องรู ้จัก เทคนิคการกู ้เงิน  

และเรื่องของการซื้อขาย ทั้งต้องศึกษาให้เข้าใจว่า ท�ำอย่างไรถ้าธุรกิจมีปัญหา

ขั้นท่ี 5 การผลักดันให้ธุรกิจประสบความส�ำเร็จ เป็นการรวมยอด 

เรื่องราวต่างๆ ในการด�ำเนินธุรกิจส่วนตัว คือ คุณควร จับในสิ่งที่คุณถนัด มีความรู้  

ประสบการณ์ที่ประทับใจ (ส�ำหรับลูกค้าที่คุณสร้างในธุรกิจ) และควรรู้จักดัดคันศร  

คอื การหาเวลาพักผ่อน เพ่ือความสขุในระหว่างการท�ำธุรกิจ ดงัท่ีอบัราฮมั ลนิคอร์น  

เคยเปรียบไว้ว่า “การที่คุณจะยิงลูกศรให้ตรงได้นั้นคุณจ�ำเป็นต้องดัดคันศร 

เป็นครัง้คราว” พร้อมทัง้รกัษาร่างกายให้สมบรูณ์ ท�ำให้ร่างกายแขง็แรง และสดุท้าย

ต้องรู้จักเอื้อเฟื้อเผื่อแผ่ต่อผู้อื่น 

ค�ำแนะน�ำประกอบตัวอย ่างการท�ำธุรกิจต ่างๆ แม ้จะเป ็นธุรกิจ 

ในสหรัฐอเมริกา แต่ก็สามารถน�ำมาเป็นบทเรียนท่ีจะปรับใช้ได้ในทุกพ้ืนท่ี  

เป็นแนวคิดแนวทางที่นักลงทุนธุรกิจส่วนตัวน่าจะได้ศึกษาเพ่ือจะได้น�ำไปเป็น

แนวทางในการลงทุนธุรกิจส่วนตัวให้ประสบความส�ำเร็จได้ต่อไป

	










