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Richard H. Thaler เป็นศาสตราจารย์ทางด้านเศรษฐศาสตร์ จบการ

ศึกษาระดับปริญญาเอกจาก The University of Rochester โดยหัวข้อวิทยานิพนธ์

คือ “The Value of Life” ค�ำว่า Misbehaving ในที่นี้ไม่ได้หมายถึงการที่ Behave 

Badly (Oxford Advanced Learner’s Dictionary) แต่ Thaler หมายถึง พฤติกรรม 

ซึ่งไม่สอดคล้องกับแบบจ�ำลองของพฤติกรรม ซึ่งเป็นหัวใจของทฤษฎีเศรษฐศาสตร์ 

(หน้า  4) Thaler เป็นอาจารย์ในคณะบริหารธุรกิจ ของมหาวิทยาลัยชิคาโก และ

ปัจจุบัน เป็นประธานสมาคมเศรษฐศาสตร์อเมริกัน (The President of the  

American Economic Association) เขาเป็นคนส�ำคญัคนหน่ึง ซึง่เป็นผูก่้อให้เกิดค�ำว่า  

เศรษฐศาสตร์เชิงพฤติกรรม (Behavioral Economics) ร่วมกับ Amos Tversky 

และ Daniel Kahneman ซึง่ทัง้คู ่คอื Amos และ Daniel เป็นนกัจติวทิยาแต่ท�ำผลงาน 

ซึ่งน�ำมาประยุกต์ใช้ในทางเศรษฐศาสตร์จนกระทั่งได้รับรางวัล Nobel Prize  

สาขาเศรษฐศาสตร์ ซึง่ต่อมาแนวคดิเศรษฐศาสตร์เชงิพฤตกิรรมนี ้ได้น�ำไปประยุกต์

ใช้ในทางการเงิน (Behavioral Investment) ทางการตลาด และอื่นๆ หลายสาขา 

Malcolm Gladwell ให้ความเห็นว่า  หนังสือเรื่อง Misbehaving น้ี  

ให้แง่คดิทีส่�ำคญัๆ อย่างลกึซึง้ในวชิาเศรษฐศาสตร์สมยัใหม่ และ Bryan Appleyard 

แห่ง Sunday Times วิจารณ์ว่า Thaler เป็นผู้ซึ่ง “Turned Classical economics 

upside down” อย่างไรก็ตาม Thaler กล่าวไว้ในหนงัสอืว่า “ตัว Thaler เอง ก�ำลงัปรบั

ตัวอย่างช้าๆ กับแนวคิดที่ว่าเศรษฐศาสตร์เชิงพฤติกรรมก�ำลังจะเป็นเศรษฐศาสตร์

กระแสหลัก (Mainstream)” (หน้า 347) และชี้ให้เห็นว่า Behavioral Economics 
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มีวัตถุประสงค์เพื่อ “Adding Humans to economic Theories is to improve the 

accuracy of the predictions made with those theories” (หน้า 9) เขาเห็นว่า 

“ทฤษฎีเศรษฐศาสตร์กระแสหลกั เป็น Econs (มนษุย์เศรษฐศาสตร์) ทีม่สีมมตฐิานว่า  

มนุษย์ตดัสนิใจอย่างมเีหตผุล เป็นมนุษย์ทีม่เีหตผุล (Economic Man) โดยจะตัดสิน

ใจเลือกสิ่งท่ีดีที่สุด (Optimization) และน�ำไปสู่แนวคิดดุลยภาพ (Equilibrium)”  

โดย Thaler แสดงสมการ ดังนี้ :Optimization + Equilibrium = Economics  

ในหนังสือ “Misbehaving” ได้กล่าวถึงความเป็นมิตรอย่างลึกซึ้งและเป็นมิตร

ร่วมผลงานทางวิชาการ ระหว่างเขากับ Amos Tversky และ Daniel Kahneman  

ซึง่เป็นพ้ืนฐาน แนวคดิส�ำคญัอนัก่อให้เกิดเศรษฐศาสตร์เชงิพฤติกรรม (Tversky และ 

Kahneman มีผลงานส�ำคัญ คือ Prospect Theory จากบทความ “1979. Prospect 

Theory: An Analysis of Decision under Risk. Econometrica No. 2 : 263-292) และ

จากแนวคิดของ Daniel Bernoulli,1954 ที่ว่าประชาชนโดยทั่วไปไม่ชอบความเสี่ยง  

(risk Aversion) และการไม่ชอบความเสี่ยงจะลดลงเมื่อความมั่งคั่งเพ่ิมขึ้น  

แต่แนวคิด Prospect Theory ของ Amos Tversky และ Daniel Kahneman  

จะไม่มองท่ีระดับความม่ังคั่ง แต่จะมองด้านการเปลี่ยนแปลงของความมั่งคั่ง  

เขาเสนอแนวคดิ Value function ทีว่่าหลายๆ ทางเลอืกของชวิีตมนษุย์ถูกผสมกันและ 

these is a risk of Loss an opportunity for gain โดยใช้ค�ำว่า Gains และ Losses 

แทนค�ำว่า Total wealth โดยสิง่แบ่งแยกของการตดัสนิใจ เรยีกว่า Neutral reference 

point และจากการวิจัย พบว่า  ระหว่างที่ได้แน่ๆ (sure gain) กับโอกาสที่จะได้รับ  

ผู้ตัดสินใจจะเลือกรับแน่ๆ แต่ส�ำหรับความสูญเสีย ผู้ตัดสินใจส่วนใหญ่จะเลือก

โอกาสจะสูญเสีย แทนที่จะรับสูญเสียแน่ๆ (sure loss) และเห็นว่า “considerably 

steeps for losses than for gains นอกจากนี้ยังน�ำเสนอแนวคิด Loss Aversion  

ที่ว่าการหยั่งรู้ (Intuition) a loss of &X is more aversive than a gain of &X is  

attractive  (จาก Daniel Kahneman, Thinking, fast and slow Lordon : Allen Lane 

Penguin Books,2011, P.435) ซึ่งแนวคิด Prospect Theory นี้ Thaler ได้อธิบาย

ในหนังสือ Misbehaving (หน้า 31) ในสมัยเมื่อ Thaler เป็นนักศึกษาเศรษฐศาสตร์

ในภาควิชาเศรษฐศาสตร์ มหาวิทยาลัย Rochester ซึ่ง Kahneman เรียกว่า  
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“very conservative Economics Department of The University of Rochester” 

Thaler เริ่มมีความคิดออกนอกกรอบแนวคิดเศรษฐศาสตร์ (heretical thoughts) 

โดยรวบรวมข้อสงัเกตพฤตกิรรมซึง่แบบจ�ำลองของพฤตกิรรมทางเศรษฐศาสตร์ทีใ่ช้

เหตุผล (Model of rational economic behavior) ไม่สามารถอธิบายเหตุการณ์หรือ

ปรากฏการณ์ที่เกิดขึ้นได้ Thaler ชี้ให้เห็นว่าวิชาเศรษฐศาสตร์มีความเป็นหนึ่งเดียว  

ต่างจากวิชาสังคมศาสตร์อ่ืน ซึ่งมีหลากหลายแนวคิด ดังนั้น วิชาเศรษฐศาสตร ์

จึงเป็นสาขาที่มีแนวคิดซึ่งมีอิทธิพลสูง เมื่อเปรียบเทียบกับวิชาสังคมศาสตร์อื่นๆ 

Thaler ยังกล่าวถึงแนวคิด Bounded Rationality หรือ ความมีข้อจ�ำกัดขอบเขต

ของเหตุผลของ Herbert Simon ผู้เน้นค�ำว่าพฤติกรรมท่ีว่า  “ประชาชนท่ัวไปขาด

ความสามารถที่จะแก้ปัญหาท่ียุ่งยากสลับซับซ้อนได้” (นอกจากนี้ในองค์กรธุรกิจ

มีอยู่หลายองค์กรย่อย ซึ่งต่างก็มีเป้าหมายต่างกัน จึงไม่สามารถท่ีจะก�ำหนด 

เป้าหมายก�ำไรสงูสดุตามหลกัเศรษฐศาสตร์ได้-ผูแ้นะน�ำหนังสือ) Thaler มคีวามเห็นว่า 

นักเศรษฐศาสตร์ให้ความส�ำคัญในแนวคิดของ Herbert Simon ไม่มากนัก Thaler 

อ้างว่า มีงานเขียนของ Adam Smith (ถือได้ว่า Smith คือ The father of Modern 

Economics ซึ่งเขียน The Wealth of Nations  ซึ่งถูกตีพิมพ์ในปี 1776 -ผู้แนะน�ำ

หนังสือ) ซึ่งไม่ได้ตีพิมพ์ที่ใด เขียนไว้ว่า “Econs do not have passions; They are 

Cold-blooded and Optimizers” (หน้า 7) นอกจากนี้ Thaler ยังกล่าวถึงอิทธิพล

ของเศรษฐศาสตร์เชิงพฤติกรรมท่ีมีผลต่อวิชาการเงินเชิงพฤติกรรม ซึ่งประชาชนได้

น�ำจิตวิทยาเชิงพฤติกรรมของผู้ลงทุนมาประยุกต์ โดยใช้หลักว่า ทุกๆ วันผู้ลงทุนทั้ง

หลายจะประเมนิภายใต้เงือ่นไขของความไม่แน่นอน และตรวจสอบจากข้อผดิพลาด 

(โดยใช้ Probability Theory -ผูแ้นะน�ำหนังสอื) Thaler ชีว่้าในวิชาการเงนิ (Finance) 

แล้วแนวคิดของ Eugene Fama เรื่อง Efficient Market Hypothesis ประกอบด้วย 

2 ส่วน คือ หนึ่ง you can’t beat the market (ไม่สามารถท�ำก�ำไรในตลาดหุ้นได้) 

และสองราคาหุ้นต่างๆ ถูกต้องแล้ว อย่างไรก็ตาม Thaler แย้งว่า Werner and I did 

primarily questioned the first principle (หน้า 23)
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หนังสอื Misbehaving แบ่งเป็น 8 ส่วนใหญ่ ซึง่แสดงถึง ทีม่า แนวคดิ และ

ผลงานในเศรษฐศาสตร์เชิงพฤติกรรม คือ  

I. Beginnings: 1979-85

II. Mental Accounting: 1979-85

III. Seld-Control: 1975-88

IV. Working With Danny: 1984-85

V. Engaging With The Economics Profession: 1986-94

VI. Finance: 1983-2003

VII. Welcome To Chicago: 1995-Present

VIII. Helping Out: 2004-Present

และแต่ละบทมหัีวข้อย่อยรวมกันถึง 33 หวัข้อ หนงัสอืเล่มน้ีมคีวามน่าสนใจ 

ผู้อ่านจะได้ทราบแนวคิดและตัวอย่าง Endowment Effect, Mental Accounting, 

Sunk Cost Fallacy และอื่นๆ ส�ำหรับผู้ที่ต้องการเติมเต็มความรู้ทางเศรษฐศาสตร์ 

เนือ่งจากเป็นหนังสอืทีอ่ธิบายอย่างชดัเจน เป็นหนงัสอืทีอ่่านแล้วสนุก น�ำมาประยุกต์

ใช้ในชีวิตส่วนตัวและอาชีพท่ีเก่ียวข้อง เหมาะส�ำหรับผู้เรียนวิชาเศรษฐศาสตร ์ 

(ผู้ที่เรียนไปและสงสัยไปว่า  ทฤษฎีเศรษฐศาสตร์ ใช้ได้จริงหรือไม่) และผู้ที่สนใจ

เศรษฐศาสตร์ และการบริหารธุรกิจ ฯลฯ


