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การวิจัยครั้งนี้มีวัตถุประสงคrเพื่อศึกษา  (1)  พฤติกรรมการซื้อปุlยอินทรียrของชาวสวนยางพาราในจังหวัด
ชุมพร  (2)  สnวนประสมการตลาดของปุlยอินทรียrตามความคิดเห็นของชาวสวนยางพาราในจังหวัดชุมพร  และ  (3)  
ความสัมพันธrระหวnางสnวนประสมการตลาดกับพฤติกรรมการซื้อปุlยอินทรียrของชาวสวนยางพาราในจังหวัดชุมพร 

การวิจัยครั้งนี้เป}นการวิจัยเชิงสํารวจ  ประชากร  คือชาวสวนยางพาราที่พักอาศัยอยูnในพื้นที่ที่ปลูกยางพาราและ
ซื้อปุlยอินทรียrในจังหวัดชุมพร  เลือกตัวอยnางโดยวิธีตามสะดวกในพื้นที่ที่มีการปลูกยางพารามากที่สุดในจังหวัดชุมพร  4  อันดับ
แรก  ไดoแกn  อําเภอทnาแซะ  อําเภอปะทิว  อําเภอสวี  และอําเภอเมือง  กําหนดขนาดตัวอยnางจํานวน  200  ตัวอยnาง  จากการใชo
ตารางของยามาเนnที่ระดับนัยสําคัญ  0.05  ใชoแบบสอบถามเป}นเครื่องมือในการเก็บขoอมูลและวิเคราะหrโดยอาศัยสถิติวิเคราะหr
เชิงพรรณนา  ไดoแกn  คnารoอยละ  คnาเฉล่ีย  คnาเบี่ยงเบนมาตรฐาน  และสถิติวิเคราะหrเชิงอนุมาน  ไดoแกn  ไคสแควรr 

ผลการวิจัยพบวnา  (1) กลุnมตัวอยnางสnวนใหญn  เป}นเพศชาย  อายุ  31 – 40  ปe  การศึกษาระดับประถมศึกษา    
มีรายไดoเฉล่ียตnอเดือน  15,000-30,000  บาท  และมีพื้นที่ในการปลูกยางพารา  ไมnเกิน  20  ไรn  มีพฤติกรรมการซื้อปุlยอินทรียr
คือซื้อปุlยอินทรียrชีวภาพมาใชoในสวนยางพาราของตนเองจากรoานขายปุlย/ตัวแทนจําหนnายปุlยที่อยูnใกลoสวนยางพาราซื้อปุlย
อินทรียrปeละ  2  ครั้ง  ประมาณ  1– 2  ตันตnอคร้ังๆ  ละประมาณ  10,001 – 20,000  บาท  โดยชnวงเวลาที่ซื้อปุlยอินทรียrมากที่สุด
คือชnวงเดือนพฤษภาคม  – กรกฎาคม  และตัดสินใจซื้อปุlยอินทรียrดoวยตนเองเป}นหลักสnวนสาเหตุที่ซื้อปุlยอินทรียrก็คือ
ปรับปรุงโครงสรoางดิน  ชnวยไมnใหoดินเสีย  และชnวยเพิ่มผลผลิตไดoดี  (2)  สnวนประสมการตลาดของปุlยอินทรียrตามความคิดเห็น
ของชาวสวนยางพาราในจังหวัดชุมพรพบวnา  ชาวสวนยางพาราในจังหวัดชุมพรใหoความสําคัญตnอป{จจัยดoานการจัดจําหนnาย
มากที่สุด  รองลงมาคือ  ป{จจัยดoานผลิตภัณฑrและป{จจัยดoานราคา  ลําดับสุดทoายคือ  ป{จจัยดoานการสnงเสริมการตลาด  และ  (3)  
ความสัมพันธrระหวnางสnวนประสมการตลาดดoานการจัดจําหนnายมีความสัมพันธrกับพฤติกรรมการซื้อปุlยอินทรียrของชาวสวน
ยางพาราในจังหวัดชุมพรที่ระดับนัยสําคัญ  0.05 

คําสําคัญ  : พฤติกรรมการซื้อ      ปุlยอินทรียr      ชาวสวนยางพารา      จังหวัดชุมพร
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ABSTRACT

The objectives of the study were (1) to study the purchasing behavior of organic fertilizers of 
rubber farmers in Chumporn province; (2) to examine marketing mix factors of organic fertilizers based 
on the opinion of the rubber farmers in Chumporn province; and (3) to investigate the relationship 
between marketing mix factors and the purchasing behavior of organic fertilizers of rubber farmers in 
Chumporn province.    

The study was a survey research. The population was the rubber farmers living in the rubber 
farm areas and buying organic fertilizers in Chumporn province. The samples were 200 rubber farmers 
selected by using convenience sampling method from four districts which planted the high volume of 
rubber respectively: Tha Sae district, Pathew district, Sawee district and Muang Chumporn district and 
also   using  Yamane’s   formula   at   the   statistically   significant   0.05   level.  The   questionnaire  was   used   for  
data collection. The data was analyzed by using both descriptive statistics: percentage, mean, and 
standard deviation and inferential statistical analysis: chi-square.  

The results showed that (1) most of the respondents were male, aged 31 -40, primary 
education, income 15,000 -30,000 baht. They owned rubber planting areas less than 20 acres. Bio-organic 
fertilizers were bought from fertilizer shops or dealers near rubber planting areas. The respondents bought 
one or two tons of organic fertilizers which costed 10,001 – 20,000 baht. They were bought twice a year 
and the high demand was in May and July. The respondents made decision by themselves to buy organic 
fertilizers because of the needs for improving soil structure, preventing soil loss and also increasing 
productivity; (2) place, product, price, and promotion factors were important respectively; and (3) place 
factor was related to the purchasing behavior of organic fertilizers of rubber farmers in Chumporn 
province at the statistically significant 0.05 level.     

Keyword : Purchasing Behavior,  Organic  Fertilizer , Rubber Farmer,  Chumporn Province

 บทนํา 
ปุlยเป}นธาตุอาหารที่สําคัญตnอการเจริญเติบโต

ของพืช  โดยปุlยถูกแบnงออกไดoเป}น  2  ประเภทหลักๆ  คือ  
ปุlยอินทรียr (ปุlยคอกหรือปุlยหมัก)  และปุlยอนินทรียr 
(ปุlยเคมี)  ซึ่งหลายสิบที่ผnานมา  เกษตรกรโดยสnวนใหญnของ
ประเทศไทยยังคงนิยมใชoปุlยเคมี  เพราะเชื่อวnา  ปุlยเคมีเป}น
ป{จจัยการผลิตที่สําคัญที่สามารถชnวยทําใหoผลผลิตทางการ
เกษตรเพิ่มขึ้นและคาดหวังจะนําไปสูnการเพิ่มรายไดoของ
ตนเองไดo  แตnเน่ืองจาก  ที่ผnานเกษตรกรยังขาดความรูoความ
เขoาใจในการใชoปุlยเคมีอยnางถูกตoองและเหมาะสม  ประกอบ
กับพื้นที่เพาะปลูกสnวนใหญnยังขาดอินทรียวัตถุ  จึงทําใหo
การใชoปุlยเคมีติดตnอกันเป}นเวลานาน  จะสnงผลกระทบตnอ
คุณภาพดินโดยตรง  ทําใหoเกิดป{ญหามลพิษในดินและใน
แหลnงน้ํานานัประการ  ไดoแกn  ดินแนnน  ดินแข็ง  ดินเป}นกรด
จัด  มีการตกคoางของไนเตรตในพืช  มีการสะสมไนเตรตและ
โลหะหนักในดิน  โครงสรoางของดินเสียสมดุล 

ที่ผnานมา  เกษตรกรยังตoองลงทุนใชoปุlยเคมีเพิ่มขึ้น
เพื่อรักษาระดับผลผลิตทางการเกษตร  ซึ่งจะสnงผลกระทบ
ตnอตoนทุนการผลิต  และจากการที่ราคาสินคoาเกษตรที่ไมn
แนnนอน  เกษตรกรจึงมีความเส่ียงสูงตnอการลงทุนเพาะปลูก
ในแตnละครั้ง  โดยเฉพาะอยnางยิ่งเมื่อเกิดวิกฤติปุlยเคมีที่มี
ราคาแพง  อันมีสาเหตุมาจากป{จจัยตnางๆ  ไมnวnาจะเป}นราคา
วัตถุดิบและราคานํ้ามันในตลาดโลกที่ปรับตัวสูงขึ้น  รวมทั้ง
ความตoองการในการใชoปุlยเคมีของโลกก็เพิ่มขึ้นจากการ
ขยายพื้นที่ เพาะปลูกทั้ งพืชอาหารและพืชพลังงาน  
ประกอบกับผูoผลิตและผูoใชoปุlยเคมีรายใหญnของโลก  ก็มีการ
ประกาศเพิ่มอัตราภาษีการสnงออกปุlยเคมีเพื่อจํากัดการ
สnงออกปุlยเคมีและมีนโยบายหoามสnงออกปุlยเคมี  สาเหตุ
ตnางๆ  เหลnานี้   จึงทําใหo เกษตรกรตoองเผชิญกับป{ญหา
ปุlยเคมีราคาแพงและหาซื้อปุlยเคมีในทoองตลาดไมnไดo  
ดังนั้น  ในชnวง  10 ปeที่ผnานมา  รัฐบาลและหนnวยงานภาครัฐ
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ไดoเล็งเห็นถึงป{ญหาดังกลnาว  จึงไดoรณรงคrใหoเกษตรกรหัน
มาใชoปุlยอินทรียrในการเพาะปลูกพืช  ผักและผลไมoของ
ตนเองใหoมากขึ้น  ทั้งในแงnของการใหoความรูoและใหoเงินทุน
สนับสนุนแกnเกษตรกรในแตnละหมูnบoานและชุมชนในการทํา
ปุlยอินทรียrขึ้นมาใชoเอง  เพื่อที่จะปรับเปล่ียนพฤติกรรมใน
การใชoปุlย  จากเดิมที่เคยใชoปุlยเคมีเพียงอยnางเดียว  ก็ลด
การใชoปุlยเคมีลงและมีการใชoปุlยอินทรียrรnวมดoวย   

ผลการศึ กษาของ สํานักวิ จั ย เศรษฐกิ จ
การเกษตรเกี่ยวกับ  พฤติกรรมการใชoปุlยเคมีของเกษตรกร
ที่ทํานาขoาวในเขตชลประทานและเขตเกษตรน้ําฝนในชnวง
เดือนเมษายน  –  พฤษภาคม  2551  พบวnา  ตั้งแตnปุlยเคมีเริ่ม
มีราคาแพง  เกษตรกรที่ปลูกขoาวในพื้นที่ชลประทานในภาค
กลาง  ไดoมีการปรับเปล่ียนพฤติกรรมการใชoปุlยเคมี  จาก
เดิมที่เคยใชoปุlยเคมีเป}นหลักเพียงชนิดเดียว  เป}นลดการใชo
ปุlยเคมีลงและเพิ่มการใชoปุlยอินทรียr  และเริ่มใหoความสนใจ
การใชoปุlยเคมีตามคnาวิเคราะหrดิน  การผลิตปุlยอินทรียr  การ
ทําน้ําหมักจากจุลินทรียr  รวมทั้งใหoความสนใจในการไถ
กลบตอซัง  การหมักฟาง  ตามที่หนnวยราชการในพื้นที่ใหo
การสnงเสริม  นอกจากนี้  การใชoปุlยเคมีรnวมกับการใชoปุlย
อินทรียrก็มีคnาใชoจnายที่ลดลงมากดoวย 

ดังนั้น  ผูoวิจัยจึงเกิดแนวความคิดที่จะศึกษา
ถึงป{จจัยสnวนประสมทางการตลาดที่มีความสัมพันธrกับ
พฤติกรรมการซื้อปุlยอินทรียrของชาวสวนยางพาราใน
จังหวัดชุมพร  โดยสาเหตุที่เลือกประชากรที่จะทําการศึกษา
คือชาวสวนยางพาราในจังหวัดชุมพร  ก็เพราะวnาจังหวัด
ชุมพรมีรายไดoจากการขายผลิตภัณฑrยางพารามากที่สุด
เป}นอันดับ  1 ของจังหวัดและมีพื้นที่ปลูกยางพารามากที่สุด
เป}นอันดับที่  2 รองจากพื้นที่ปลูกปาลrมน้ํามัน และอําเภอที่
มีพื้นที่ปลูกยางพารามากที่สุด  4 อันดับแรกของจังหวัด
ชุมพรคือ  อําเภอทnาแซะ  อําเภอปะทิว  อําเภอสวี  และ
อําเภอเมืองชุมพร  (สํานักงานเกษตรจังหวัดชุมพร,  2555)  
โดยมีวัตถุประสงคrหลักคือเพื่อศึกษาป{จจัยสnวนประสมทาง

การตลาดที่มีความสัมพันธrกับพฤติกรรมการซื้อปุlยอินทรียr
ของชาวสวนยางพาราที่อยูnในจังหวัดชุมพร  ซึ่งผลที่ไดoรับ
จากการศึกษาดังกลnาวจะเป}นประโยชนrอยnางยิ่งตnอการ
วางแผนการตลาดในการจัดจําหนnายปุlยอินทรียrในจังหวัด
ชุ มพร   และที่ สํ าคัญยั ง ใ ชo เป} นขo อมู ล เบื้ อ งตo นที่ ใ ชo
ประกอบการชี้แจง  ทําความเขoาใจ  และการแกoป{ญหาตnางๆ  
จากการใชoปุlยอินทรียrของเกษตรกร  เพื่อนําไปสูnการทํา
เกษตรอินทรียrและตอบสนองนโยบายของภาครัฐไดoมากขึ้น 

วัตถุประสงคrของการวิจัย 
เพื่อการศึกษา 

(1)  พฤติกรรมการซื้อปุlยอินทรียrของชาวสวน
ยางพาราในจังหวัดชุมพร   

(2)  สnวนประสมการตลาดของปุlยอินทรียrตามความ
คิดเห็นของชาวสวนยางพาราในจังหวัดชุมพร  และ                

(3)  ความสัมพันธrระหวnางสnวนประสมการตลาดกับ
พฤติกรรมการซื้อปุlยอินทรียrของชาวสวนยางพาราในจังหวัด
ชุมพร 

 สมมติฐานของการวิจัย 
ป{จจัยสnวนประสมทางการตลาดของปุlย

อินทรียrมีความสัมพันธrกับพฤติกรรมการซื้อปุlยอินทรียrของ
ชาวสวนยางพาราในจังหวัดชุมพร 

  กรอบแนวคิดในการวิจัย 
กรอบแนวคิดในการวิจัยมีแสดงไวoใน  ภาพที่  

1  ซึ่งประกอบไปดoวยตัวแปรตnางๆ  ไดoแกn  ตัวแปรอิสระ  
(Independent Variables) ทางดoานซoายของภาพที่  1  และ
ตัวแปรตาม  (Dependent Variables) ทางดoานขวาของ
ภาพที่  1 
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ภาพที่  1 กรอบแนวคิดในการวิจยั 

วิธีการดําเนินการวิจัย 
การวิจัยเรื่อง  ป{จจัยสnวนประสมทางการตลาด

ที่มีความสัมพันธrกับพฤติกรรมการซื้อปุlยอินทรียrของ

ชาวสวนยางพาราในจังหวัดชุมพร ที่นําเสนอนี้เป}นการวิจัย
เชิงสํารวจ  โดยกลุnมตัวอยnางถูกสุnมเลือกออกมาจาก

ประชากรคือชาวสวนยางพาราที่ซื้อปุlยอินทรียrในจังหวัด

ชุมพรที่พักอาศัยอยูnในพื้นที่ที่ปลูกยางพารามากที่สุด  4 
อันดับแรกของจังหวัดชุมพร  ไดoแกn  อําเภอทnาแซะ  อําเภอ

ปะทิว  อําเภอสวี  และอําเภอเมือง  ใชoขนาดตัวอยnางจํานวน  

200  ตัวอยnาง  ใชoแบบสอบถามเป}นเครื่องมือในการเก็บ
ขoอมูล  วิ เคราะหrและแปลความหมายโดยอาศัยสถิติ

วิเคราะหrเชิงพรรณนา  ไดoแกn  คnารoอยละ  คnาเฉล่ีย  และคnา

สnวนเบี่ยงเบนมาตรฐาน  และสถิติวิเคราะหrเชิงอนุมาน  

ไดoแกn  คnาไคสแควรr  (Pearson Chi-Square)  และคnาสัมประ
สิทธrการจร (Contingency Coefficient) 

ผลการวิจัย 
ผลที่ไดoรับจากการวจิัยสามารถสรุปออกมาเป}น

ประเด็นตnางๆ  ไดoดังนี ้
1. สรุปผลขoอมลูดoานประชากรศาสตรr
ผลจากการศึกษา  พบวnา  สnวนใหญnของกลุnม

ตัวอยnางจํานวน  200  คนเป}นเพศชาย  มีอายุ  31  –  40  ปe  
การศึกษาระดับประถมศึกษา  มีสถานภาพสมรส  โดยมี
รายไดoตnอเดือน  15,000  –  30,000  บาท  และมีพื้นที่ในการ
ปลูกยางพาราสnวนใหญnไมnเกิน  20  ไรn ซึ่งสอดคลoองกับ
งานวิจัยของวิกรม  โงoวสุวรรณ  (2550) ทุกประเด็น 

ลักษณะทางประชากรศาสตรr 
1. เพศ
2. อายุ
3. ระดับการศึกษา
4. สถานภาพ
5. รายไดoเฉล่ียตnอเดือน
6. จํานวนพื้นที่ในการปลูกยางพารา

ป{จจยัสnวนประสมทางการตลาด 
1. ดoานผลิตภัณฑr
2. ดoานราคา
3. ดoานการจัดจําหนnาย
4. ดoานการสnงเสริมการตลาด

พฤติกรรมการซื้อปุlยอินทรยีr 
1. ชนิดของปุlยอินทรยีrที่ซื้อ (What)
2. แหลnงในการซื้อปุlยอินทรียr  (Where)
3. ปริมาณปุlยอินทรียrที่ซื้อในแตnละคร้ัง

(How)
4. ความถี่ในการซื้อปุlยอินทรียr  (How)
5. คnาใชoจnายในการซื้อปุlยอินทรยีr

ในแตnละครั้ง  (How)
6. ชnวงเวลาในการซื้อปุlยอินทรียr

(When)
7. บุคคลที่มีอิทธพิลตnอการซ้ือปุlย

(Whom)
8. สาเหตุที่เลือกซื้อปุlยอินทรียr  (Why)
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2. สรุปผลขoอมูลดoานสnวนประสมการตลาด
ชาวสวนยางพาราในจังหวัดชุมพรใหoระดับความสําคัญ
ป{ จ จั ยดo านการจั ดจํ าหนn ายมากที่ สุ ด    อยูn ใ น ระดั บ
ความสําคัญมาก  โดยมีคnาเฉล่ีย  4.04  รองลงมาคือ  ป{จจัย
ดoานผลิตภัณฑrและป{จจัยดoานราคา  อยูnในระดับ 

ความสําคัญมาก  โดยมีคnาเฉล่ีย  3.89  และ  
3.59 ตามลําดับ  ลําดับสุดทoายคือป{จจัยดoานการสnงเสริม
การตลาด  อยูnในระดับความสําคัญมาก  โดยมีคnาเฉล่ีย  3.43  

3. ผลสรุปการทดสอบสมมติฐานที่แสดง
ความสัมพันธrระหวnางป{จจัยสnวนประสมทางการตลาด
กับพฤติกรรมการซื้อปุlยอินทรียrของชาวสวนยางพารา
ในจังหวัดชุมพร –  ในที่นี้  จะแสดงผลการทดสอบ
สมมติฐานในรูปของความสัมพันธrระหวnางป{จจัยสnวน
ประสมทางการตลาดกับพฤติกรรมการซื้อปุlยอินทรียrของ
ชาวสวนยางพาราในจังหวัดชุมพรและ  คnา  p-value  ที่ไดoใน
ตารางที่  1 

ตารางที่  1 สรุปความสัมพันธrกนัระหวnาง  Marketing Mix กับพฤติกรรมฯ  และ  คnา  p-value 

พฤติกรรม 
การซื้อปุlยอินทรยีr 

ความสัมพันธrกันระหวnาง  Marketing Mix กับพฤติกรรมฯ  และ  คnา  p-value 
ดoาน

ผลิตภัณฑr 
ดoานราคา ดoานการจัด

จําหนnาย 
ดoานการสnงเสริม

การตลาด 
ชนิดของปุlยอินทรียr 3

(0.092) 
u 

(0.004) 
3

(0.134) 
u 

(0.004) 
แหลnงจําหนnายปุlย
อินทรียr 

u 
(0.001) 

u 
(0.001) 

u 
(0.030) 

u 
(0.000) 

ปริมาณปุlยอินทรียr
ที่ซื้อในแตnละครัง้   

3
(0.054) 

3
(0.071) 

u 
(0.030) 

u 
(0.015) 

ความถีใ่นการซื้อ
ปุlยอินทรียrในแตnละ
ปe 

u 
(0.009) 

3
(0.175) 

3
(0.061) 

u 
(0.010) 

คnาใชoจnายในการซื้อ
ปุlยอินทรียrแตnละ
ครั้ง 

u 
(0.000) 

u 
(0.013) 

u 
(0.044) 

u 
(0.000) 

บุคคลที่มีอิทธิพลใน
การซื้อปุlยอินทรียr 

u 
(0.000) 

3
(0.298) 

3
(0.061) 

u 
(0.000) 

สาเหตุที่ทnานเลือก
ซื้อปุlยอินทรียr 

u 
(0.004) 

u 
(0.021) 

3
(0.426) 

u 
(0.043) 

หมายเหตุ  ในการทดสอบสมมติฐานดoวยคnาไควrสแควรrนั้น  จะพิจารณาความอิสระตnอกันหรือไมnสัมพันธrกัน  เมื่อคnา  p-value 
มากกวnา  0.05 โดยเคร่ืองหมาย  3  หมายถึง  อิสระตnอกัน  และเคร่ืองหมาย  u หมายถึง  ไมnอิสระตnอกัน 
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การอภิปรายผล 
ผูo วิ จั ย ขออภิ ปร ายผลจากการทดสอบ

สมมติฐานตnางๆ  ที่แสดงความสัมพันธrระหวnางป{จจัยสnวน
ประสมทางการตลาดกับพฤติกรรมการซื้อปุlยอินทรียrของ
ชาวสวนยางพาราในจังหวัดชุมพรทั้ง  7 ดoานนั้น (ไมnรวม
ชnวงเวลาในการใสnปุlย)  นําไปสูnผลการวิเคราะหrพฤติกรรม
การซื้อปุlยอินทรียrไดoดังนี ้

ชนิดของปุl ยอินท รียr   พบวn า   ชาวสวน
ยางพาราสnวนใหญnมีความรูoและมีความเขoาใจผลิตภัณฑr
จําพวกปุlยอินทรียr  โดยเฉพาะอยnางยิ่งปุlยอินทรียrชีวภาพ  
และรูoจักแหลnงจัดจําหนnายในชุมชนอยูnแลoว  ชาวสวน
ยางพาราจึงใหoความสําคัญกับราคาและการสnงเสริมการตลาด
เป}นหลัก  เชnน  ราคาที่เหมาะสมกับคุณภาพและปริมาณ  มี
คําแนะนําจากผูoขายปุlย  การมีสnวนลด/ของแถม  และการแจก
ปุlยใชoฟรีซึ่งสอดคลoองกับงานวิจัยของวิกรม  โงoวสุวรรณ  
(2550) ที่ไดoเสนอไวoวnา  ป{จจัยทางการตลาดที่มีผลตnอการ
ตัดสินใจใชoปุlยของเกษตรกรจะใหoความสําคัญมากกับราคา
ปุlย  สืบเนื่องจากราคาของปุlยและอุปกรณrทางเกษตร  (ตoนทุน
การผลิตยางพารา)  มีการปรับตัวสูงขึ้นมาก  อีกทั้งปุlยที่ซื้อมา
ใชoก็มีคุณภาพต่ํา  เกษตรกรจึงอยากใหoรัฐบาลเขoามาชnวยดูแล
ในเรื่องของคุณภาพและราคาปุlยอีกทั้งเกษตรกรสnวนใหญn
ตoองการคําแนะนําสูตรปุlยและปริมาณการใชoปุlยที่เหมาะสม  
รวมถึงตoองการตัวอยnางปุlยใหoทดลองใชoฟรี 

แหลnงจําหนnายปุlยอินทรียrและคnาใชoจnายใน
การซื้อปุlยอินทรียrในแตnละคร้ัง  พบวnา  สําหรับแหลnง
จําหนnายปุlยอินทรียrและคnาใชoจnายในการซื้อปุlยอินทรียrนั้น
ชาวสวนยางพาราในจังหวัดชุมพรจะใหoความสําคัญกับสnวน
ประสมทางการตลาดทั้ง  4 ดoาน  เชnน  ปุlยอินทรียrที่ซื้อมาใชo
จะตoองมีคุณภาพ  ราคาเหมาะสมกับคุณภาพและปริมาณ  
สะดวกในการเดินทางไปซื้อมีคําแนะนําจากผูoขายปุlยมี
สnวนลด/ของแถม  และแจกปุlยใหoทดลองใชoฟรี  ซึ่งสอดคลoองกับ
งานวิจัยของวิกรม  โงoวสุวรรณ  (2550) ที่ไดoเสนอไวoวnา  
ป{จจัยทางการตลาดที่มีผลตnอการตัดสินใจใชoปุlยของ
เกษตรกรจะใหoความ  สําคัญมากกับคุณภาพของปุlย  ยี่หoอ
ปุlย  ราคาปุlยและความสะดวกในการซื้อปุlย  อีกทั้งเกษตรกร
สnวนใหญnตoองการคําแนะนําสูตรปุlยและปริมาณการใชoปุlยที่
เหมาะสม  รวมถึงตoองการปุlยใหoทดลองใชoฟรี 

ปริมาณปุlยอินทรียrที่ซื้อในแตnละคร้ัง  
พบวnา  ชาวสวนยางพาราสnวนใหญnมีความรูoและมีความเขoาใจ
ผลิตภัณฑrจําพวกปุlยอินทรียrที่จะซื้อและคํานึงถึงราคาขาย
ปุlยอินทรียrชนิดนั้นๆ  เป}นพื้นฐานอยูnแลoว  จึงทําใหoปริมาณปุlย
อินทรียrที่ซื้อไปใสnในแตnละครั้งนั้นจะคํานึงถึงสถานที่ที่จะไป
ซื้อและการสnงเสริมการตลาดเป}นสําคัญ  ซึ่งสอดคลoองกับ
งานวิจัยของวิกรม  โงoวสุวรรณ  (2550) ที่ไดoเสนอไวoวnา  
ป{จจัยทางการตลาดที่มีผลตnอการตัดสินใจใชoปุlยของ
เกษตรกรจะใหoความสําคัญมากกับความสะดวกในการซื้อ
ปุlย  ตoองการคําแนะนําสูตรปุl ยและปริมาณการใชoปุlยที่
เหมาะสม  และตoองการตัวอยnางปุlยใหoทดลองใชoฟรี 

ความถี่ในการซื้อปุlยอินทรียrในแตnละปe
และบุคคลที่มีอิทธิพลมากที่สุดในการซื้อปุlยอินทรียr  
พบวnา  ความถี่ที่ในการซื้อปุlยอินทรียrในแตnละปeและบุคคลที่มี
อิทธิพลมากที่สุดในการซื้อปุlยอินทรียrของชาวสวนยางพารา
ในจังหวัดชุมพรนั้นไมnขึ้นกับราคาปุlยและสถานที่ที่ขายปุlย  แตn
จะขึ้นอยูnกับผลิตภัณฑrปุlยและการสnงเสริมการตลาดของปุlย
ชนิดนั้นๆ  เชnน  ปุlยอินทรียrที่ซื้อมานั้นจะตoองมีคุณภาพและมี
ยี่หoอ  ผูoขายสามารถใหoขoอมูลเกี่ยวกับปุlยไดoชัดเจนมีสnวนลด/
ของแถมและแจกปุlยใหoทดลองใชoฟรีซึ่งสอดคลoองกับงานวิจัย
ของวิกรม  โงoวสุวรรณ  (2550) ที่ไดoเสนอไวoวnา  ป{จจัยทาง
การตลาดที่มีผลตnอการตัดสินใจใชoปุlยของเกษตรกรจะใหo
ความสําคัญมากกับคุณภาพของปุlย  ยี่หoอปุlย  ราคาปุlยและ
ความสะดวกในการซื้อปุlย  อีกทั้งเกษตรกรสnวนใหญnตoองการ
คําแนะนําสูตรปุlยและปริมาณการใชoปุlยที่เหมาะสม  รวมถึง
ตoองการตัวอยnางปุlยใหoทดลองใชoฟรี 

สาเหตุที่ทnานเลือกซื้อปุlยอินทรียr  พบวnา  
สาเหตุที่ทําใหoชาวสวนยางพาราในจังหวัดชุมพรเลือกซื้อปุlย
อินทรียrนั้นจะไมnขึ้นกับสถานที่ที่ขายปุlย  แตnจะขึ้นอยูnกับ
ผลิตภัณฑrปุlย  ราคาปุlยและการสnงเสริมการตลาดของปุlยชนิด
นั้นๆ  เชnน  ปุlยอินทรียrที่ซื้อมานั้นจะตoองมีคุณภาพและมียี่หoอ  
ราคาเหมาะสมกับคุณภาพและปริมาณผูoขายสามารถใหoขoอมูล
เกี่ยวกับปุlยไดoชัดเจนมีสnวนลด/ของแถมและแจกปุlยใหoทดลอง
ใชoฟรี  ซึ่งสอดคลoองกับงานวิจัยของวิกรม  โงoวสุวรรณ  
(2550) ที่ไดoเสนอไวoวnา  ป{จจัยทางการตลาดที่มีผลตnอการ
ตัดสินใจใชoปุlยของเกษตรกรจะใหoความสําคัญมากกับ
คุณภาพของปุlย  ยี่หoอปุlย  ราคาปุlย  ตoองการคําแนะนําสูตร
ปุlยและปริมาณการใชoปุlยที่เหมาะสม  และตoองการตัวอยnางปุlย
ใหoทดลองใชoฟรี 
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  ขoอเสนอแนะ 
1.  ขoอเสนอแนะเพิ่มเติมของชาวสวนยางพาราใน
จังหวัดชุมพร 

ในดoานผลิตภัณฑr  พบวnา  ชาวสวนยางพาราใน
จังหวัดชุมพรใหoความสําคัญกับเรื่องคุณภาพปุlย  ถoาปุlย
อินทรียrมีคุณภาพดีแลoว  ก็จะชnวยปรับสภาพดินจากดินดoาน
ใหoรnวนซุย  เป}นผลดีกับตoนยางและไดoน้ํายางที่มีเปอรrเซ็นตr
ดี  ดังนั้นผูoประกอบการขายปุlยจึงควรเลือกปุlยอินทรียrที่มี
คุณภาพมาจําหนnายและควรมีใบรับรองความรูoเกี่ยวกับปุlย  
อีกทั้งควรมีการระบุปริมาณธาตุอาหารหลัก  (N-P-K)  และ
ปริมาณธาตุอาหารรองของปุlยใหoชัดเจน 

ในดoานราคา  พบวnา  ชาวสวนยางพาราใน
จังหวัดชุมพรใหoความสําคัญกับเรื่องราคาปุlยที่ถูก  มีความ
เหมาะสมกับคุณภาพและปริมาณ  เพราะวnาราคาผลผลิต
ทางการเกษตรในป{จจุบันนี้ตกต่าํ  แตnราคาปุlยกลับสูงขึ้น  จึง
จําเป}นที่จะตoองใชoปุlยที่มีคุณภาพ  แตnราคาไมnสูงจนเกินไป 

ในดoานการจัดจําหนnาย พบวnา  ชาวสวน
ยางพาราในจังหวัดชุมพรใหoความสําคัญกับเรื่องความสะดวก
ในการขนสnง  หาซื้องnายและมีจําหนnายตลอดเวลา  กลnาวคือ  
เกษตรกรอยากใหoมีตลาดขายปุlยอินทรียrหรือมีรoานขายปุlย
ใหoมากกวnานี้ 

ในดoานการสnงเสริมการตลาด พบวnา  ชาวสวน
ยางพาราในจังหวัดชุมพรใหoความสําคัญกับเรื่องที่ผูoขาย
สามารถใหoขoอมูลเกี่ยวกับปุlยไดoอยnางชัดเจน  มีการโฆษณา
หรือสรoางชื่อเสียงของปุlยอินทรียrใหoเป}นที่รูoจักผnานส่ือตnางๆ  
มากขึ้น  รวมถึงมีสnวนลดพิเศษใหoกับลูกคoาประจํา  มีความ
ตoองการที่อยากจะใหoมีการสnงเสริมใหoชุมชน/กลุnมแมnบoาน

ผลิตปุlยไวoใชo เองและขายในราคาถูกขึ้น  โดยทําตาม
พระราชดําริของในหลวง  ในแงn  “เศรษฐกิจพอเพียง”  ซึ่งจะ
มีประโยชนrกับหมูnบo านและสมาชิกและอยากจะใหo
ภาครัฐบาลเขoามาสnงเสริมการทําปุlยอินทรียrและการใชoปุlย
อินทรียrใหoมากขึ้นและชัดเจนมากกวnานี้ 
 
2.  ขoอเสนอแนะสําหรับงานวิจัยในอนาคต 

2.1 เนื่องจากในการวิจัยครั้งนี้เป}นการศึกษา
ป{จจัยสnวนประสมทางการตลาดที่มีความ   สัมพันธrกับ
พฤติกรรมการซื้อปุlยอินทรียrของชาวสวนยางพาราใน
จังหวัดชุมพรเทnานั้น  จึงควรจะมีการศึกษากลุnมตัวอยnางใน
พื้นที่อื่นๆ  เพิ่มเติม  หรือศึกษาเชิงเปรียบเทียบของกลุnม
ตัวอยnางในแตnละพื้นที่เพื่อที่จะทราบถึงทัศนคติ  พฤติกรรม  
และป{จจัยตnางๆ  ที่มีผลตnอพฤติกรรมการซื้อปุlยอินทรียrของ
ชาวสวนยางพาราที่มีสภาพแวดลoอมและสภาพเศรษฐกิจที่
แตกตnางกัน 

2.2  ควรมีการศึกษาและสอบถามความ
คิดเห็นที่มีตnอพฤติกรรมการซื้อปุlยอินทรียrของชาวสวน
ชนิดอื่นๆ  เพิ่มเติม  เพื่อทราบป{ญหาและแนวทางการขยาย
ปริมาณการใชoปุlยอินทรียr 

2.3 ควรมีการศึกษาและเปรียบเทียบ
พฤติกรรมการซื้อปุlยอินทรียrระหวnางชาวสวนยางพารากับ
ชาวสวนชนิดอื่นๆ  เพื่อทราบถึงพฤติกรรมและป{จจัยที่มีผล
ตnอการตัดสินใจซื้อที่แตกตnางกัน 
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